










Parcours de formation agent immobilier

Parcours de formation créer son entreprise commerciale 38

Créer, gérer, pérenniser son entreprise

Connaître son marché pour lancer son projet
Connaître les formalités administratives et juridiques
Cibler ses actions afin de développer son activité 
Savoir présenter son activité
Quelle structure juridique ? Quel régime fiscal et social ?
Développer son CA et sa rentabilité
Communiquer pour développer votre activité
Les indicateurs de pilotage
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DEVENIR AGENT IMMOBILIER

 La formation permettra ainsi de comprendre comment  mettre en place son activité, étudier son
marché, déterminer son chiffre d'affaires, connaître les formalités administratives, savoir présenter
son activité, choisir sa structure et développer son CA. L'apprenant profitera d'un double cursus axé
sur le métier d'agent immobilier et sur la création de son activité

La formation se déroule entre 6 à 8 semaines 


































































